Lgb uden om faelder pa det indiske marked

KRONIK

I en verden praeget af krig og geopolitiske
spaendinger er det vigtigt at diversificere sine

eksportrisici

In(hen ses af mange som en po-
tentiel fremtidig konkurrent til
Kinas position som verdens fabrik.
Ikke mindst takket vaere landets
strukturelle, demografiske og oko-
nomiske fordele
Der er ganske en
kelt mere ro pa og
et grennere hab
end andre steder.
Potentialet i In

.

Jesper dien er veldoku
Daugaard menteret bade
Faurby, adm kvali- og kvantita
dircktor tivt. Man behover
Atradius blot at kaste et blik

Danmark pa  Verdensban-
kens seneste prog-
nose for Indien for at forsikre sig
om, at det er og bliver et attraktivt
marked. Det sikaldte Indian Deve
lopment Update (IDU) konstaterer,
at Indiens allerede store pkonomi
voksede med 7,2 pet. i 2022/2023.
Markedsattraktivitet ber dog ik
ke fore til naivitet. Trods eget fokus
pa forbedring af infrastruktur og
politiske initiativer som “Make in
India”, stir landet stadig over for
udfordringer med logistik, protek
tionisme og bureaukrati. For virk-
somheder, der ensker at treenge ind
padet indiske marked, er det essen
tielt at samarbejde med lokale
partnere og forsta de muligheder

og risici, markedet presenterer.
Uanset om jeres virksomhed be
skaeftiger sig med energi, landbrug,
rumfarts- og forsvarsindustri, logi
stik, vand og miljo eller sundhed,
bliver der masser af muligheder i de
kommende ar. Det er alle strategi
ske sektorer, som det danske Trade
Council i Indien stadig udarbejder
analyser af markedsmuligheder pa

Feelder og udfordringer

Som Danmarks sterste kreditfor-
sikringsselskab, med en tilstede

vaerelse i mere end 50 lande, har vi
sammen med vores indiske eksper

ter — som et supplement - samlet ti
gode rad til danske eksporterer. Vo-
res forhabning er, at den danske
eksport til Indien kan blive betyde

ligt hejere end de 20 mia. kr., der
blev eksporteret for i 2021.

Det kraever selvfolgelig knofedt,
og I ber forberede jer pa godt gam
meldags papirarbejde, hvis jeres
virksomhed vil eksportere til Indi-
en. Selv efter Modi-regeringens
forseg pa at lette arbejdsgangen i
erhvervslivet, skal man vaere klar til
en del bureaukrati. Iszer mht. told
procedurer og importregler.

For det er markedsundersogelser
dog afgerende for jeres succes i In
dien. Kulturel mangfoldighed bety
der nemlig, at eftersporgslen pa

-
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samme produkt kan variere meget
fra region til region. Serg derfor for
at lave en dybdegiende markeds
analyse med regionale perspekti-
ver. Efterfolgende handler det sa
om at veelge den rigtige distribu
tionskanal. En lokal, skraeddersyet,
distributionsstrategi kan afgore,

om din forretning bliver en succes.
Overvej siledes have en lokal dis
tributer, f.eks. et datterselskab eller
en samarbejdspartner.

Nar eksporten til Indien begyn-
der, er det oplagt med et fokus pa at
etablere sikre betalingsbetingelser.
For eksempel ved at opstarte en

kunderelation med sikrede trans-
aktioner, for man eventuelt hand

ler med kunder i dben regning.
Uanset hvad, skal I have styr pa je-
res due diligence, nar | vurderer je-
res kunders betalingsevne. Private
aktieselskaber er forpligtede til at
offentliggere regnskaber arligt, og

disse data er tilgengelige online,
men vi anbefaler, at I keber supple
rende data og overvejer at samar
bejde med en lokal agent.

Det erikke us@dvanligt at opleve
forsinkede betalinger i Indien, sa
det er bedst at opbygge en erfaring
med handelspartnere, for man eger

salget pd kreditvilkir. Nar det er
sagt, ber det navnes, at indiske
virksomheder yderst sj®ldent bru-
ger betalingsstandsning for at und-
ga deres okonomiske forpligtelser.
Mere konkret ber | i Indien overveje
at kreeve betaling via sakaldte post-
dated-check, hvor din kunde med
det samme sender dig en check
med en fremtidig betalingsdato.
Denne checktype er nemlig juridisk
bindende og mindsker derfor bade
risikoen for, at din kunde undlader
at betale og stiller dig samtidig
steerkere i et eventuelt retsligt in

kassoopger.

Netop juridiske slagsmal er no-
get, der med fordel kan undgas i In-
dien. At lose konflikter uden for
retssystemet kan ofte vare den
langt mest effektive vej. Det skyl
des til dels, at konkurs i en kulturel
sammenhang opfattes ret nega
tivt, og at forholdet mellem keber
og selger generelt er staerkt. Hvis
man vil inddrive penge, anbefaler
vi derfor, at I ferst forseger at for
handle direkte med jeres kunde.

Det geelder ogsd om at veere pa
vagt omkring jeres intellektuelle
ejendomsret. Selvom Indien harlo
ve, der skal beskytte den, er hand
haevelsen ofte langsommelig og
usikker. Sa tag alle nodvendige for-
holdsregler. Sidst, men ikke
mindst, er det vigtigt at satte sig
ind i dobbeltbeskatningsaftalerne,
da toldsatsen kan variere bade pa
baggrund af produktkategori og
oprindelsesland.

Tager | hejde for disse rad, kan
jeres virksomhed fa det bedste ud
af det indiske marked og samtidig
undga felder og udfordringer. In-
dien er et land fuld af muligheder,
men som med enhver anden mulig
hed kommer ogsa risici.




